
 

 

2.2. Учебный план  

Таблица 3. Учебный план 

№ 

п/п 

Наименование модуля, темы  

О
б

щ
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 т
р

у
д

о
ем

к
о

ст
ь
, 

ч
ас

. 
 

Контактная работа, час.  

С
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о
ст

о
я
те

л
ь
н

ая
 р

аб
о

та
, 

ч
а
с 

 

Контактная работа (с 

применением дистанционных 

образовательных технологий, 

электронного обучения), час.  
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о
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, 

ч
а
с 
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о
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о
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К
о
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о
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р
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е 

п
р
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к
о
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о
д
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в
к
и

 

В том числе  
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о
р
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е 
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в
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е
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н

а
я
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о
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, 

ч
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1.  

Модуль 1 Операции с недвижимостью: введение в 

профессию 

 

122 16  6 10   64  22 42  40  
Э (Т) 

2 
- 

ПСК-1 

ПСК-2 

ПСК-3 

ПСК-4 

ПСК-5 

ОПК-2 

УК-11 

1.1  
История рынка недвижимости РФ. 

О профессии. Знакомство с профессией  
8 4   4        4     

1.2  
Самоорганизация и тайм менеджмент Постановка цели 

и задач. Планирование.  
8       4   4  4     

1.3  

Типология жилой застройки  

Основные виды жилищного фонда. Классификация 

объектов недвижимости. 

8 4  2 2        4     
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1.4  

Сделки с недвижимостью 

Схемы сделок с недвижимостью. Технология 

проведения сделок. Оформление сделки и организация 

расчетов по сделке. 

8       4  2 2  4     

1.5  

Эксклюзивные риэлторские услуги.  

Продажа эксклюзивной услуги – этапы. Типовые 

ошибки при продаже услуги. Услуги продавцу и услуги 

покупателю 

8 4  2 2   4  1 3       

1.6  

Методы оценки объектов недвижимости. 

Сравнительный метод оценки. График продажи 

объекта. 

8       4  2 2  4     

1.7  
Психология продаж.  

Типы клиента. Код продаж. 
8       4  1 3  4     

1.8  

Согласование договорных условий. 

Фиксация договоренностей.  Подготовка документов к 

сделке. 

8 4  2 2        4     

1.9  

Типы недвижимости 

Загородная недвижимость. Коммерческая 

недвижимость. Особенности технологии сделки. 

8       4  2 2  4     

1.10  
Продвижение объекта.  

Оформление коммерческого предложения. 8       4  2 2  4     

1.11  
Подготовка объекта недвижимости к продаже. 

Презентация объекта недвижимости.  
8       4  2 2  4     

1.12  
Деловые коммуникации. 

 
32       32  10 22       

 
Экзамен по модулю 1 

2              
Э (Т) 

2 
  

2.  
Модуль 2 Правовые основы деятельности 

специалиста в сфере недвижимости 
114 20  5 15   36  11 25  56  

Э (Д) 

2 
 

ОПК-2 

ОПК-8  

ОПК-

7.2 

ПКс-4 

2.1 
Гражданское и жилищное законодательство в сфере 

недвижимости 
24 12  2 10        12    
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2.2 

Законодательство Российской Федерации об ипотечном 

кредитовании 

Ипотека. Материнский капитал. Субсидии. 

Особенности организации сделки. 

16 4  1 3   4  2 2  8    

 

2.3 
Налоговое право 

Налогообложение в недвижимости 
14       6  2 4  8    

 

2.4 Трудовое право 8 4  2 2        4     

2.5 Защита персональных данных  14       14  5 9       

2.6 Новостройки. Партнёрские программы. 4       4  1 3       

2.7 Межрегиональные сделки 4            4     

2.8 Поиск клиентов. Полный цикл продажи услуг.  8       4  1 3  4     

2.9 
Пост-обслуживание. Обратная связь. Отзывы клиентов. 

Рекомендации клиентов. 
8       4   4  4     

2.10 Рекомендации и подготовка к экзамену 6            6     

2.11 Подготовка к итоговой аттестации 6            6     

 Экзамен по модулю 2 2              2   

3. Модуль 3 Цифровая трансформация в управлении3 18            16  
З (Д) 

2 
  

3.1 
От автоматизации к цифровой трансформации 

государственного управления 
4            4     

3.2 
Опыт цифровой трансформации государственного 

управления в зарубежных странах 
4            4     

3.3 Оценка регулирующего воздействия 4            4     

3.4 Цифровое государственное управление: опыт России 4            4     

 Экзамен по модулю 3 2                 

 Итого: 254 36  11 25   100  33 67  112  6   

 Итоговая аттестация: 2            
 

  
2 

Э(Д) 
 

 Всего: 256 36  11 25   100  33 67  112  6 2  

                                                 
3 Модуль РАНХиГС 


